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	流程定義：針對潛在客戶客源(即有可能成為下訂單客戶)，做報價處理作業流程
	流程負責人: DSC

	作業說明
	業務
	備註

	1、 針對潛在客戶客源中開發成為新客戶
2、 找尋對產品有興趣並有購買意願客戶
3、 開始輸入報價資料並列印傳真予客戶

報表：一聯
4、 等待客戶確認報價內容使之能成為訂單需求
5、 等待客戶P.O並將報價單資料維護按[確認]
6、 待報價單資料完成後轉至一般訂單資料維護(選定資料來源：報價單)，完成後再轉至一般訂單流程
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6.
	· 關於產品之定價方面：

1、 業務提出『客戶之產品價格需求』予總經理

2、 業務同時提供目前市場價格以作為參考

3、 最後呈請總經理核定賣價
· 開始輸入報價單資料維護作業時須搭配：

1、 使用者其他相關資料維護作業axmi360

2、 生產地資料維護作業axmi365


結案





報價單資料憑證


axmt360 [O列印]





結案





客戶訂單銷售


作業流程





一般訂單資料維護axmt410 











報價單資料維護


[確認] axmt360











待客戶P.O.(成為訂單需求





報價單資料維護作業axmt360





開發新客戶





購買產品意願
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