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	作業說明
	業務
	備註

	1. 在做潛在客戶管理前要先將客戶做分級，以利後續異動用及作潛客管理
2. 建立潛在客戶來源，以記錄潛在客戶是從那些管道獲得
4.依上述管理分類,建立潛在客戶資料,以為業務後續系統推展紀錄追蹤

5.各業務員依所負責的潛在客戶,建立業務推廣工作日報
7.依業務檢討結果所評定潛在客戶等級維護系統相關資訊 
8.相關管理報表列印
Axmr702:預計簽約明細表

Axmr703:潛在客戶名單列印

Axmr709:業務人員預計行程
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	3.依市場調查及潛在客戶建立競爭廠商資料,以為後續商情管理.

6.建立面對競爭廠商於爭取同一潛在客戶時的工作日記錄與檢討分析.




業務依公司產品,市場定位及市場調查設定潛在客戶並建立管理制度以為後續管理.





Axmi703


潛在客戶競爭廠商資料維護作業





Axmi705


業務員工作日報





依業務員工作日報及相關市場 資訊回饋評估潛在客戶等級





Axmi701


潛在客戶主檔維護





報表列印





Axmi702


潛在客戶等及資料維護作業





Axmi700


潛在客戶來源資料維護





業務依公司產品,市場定位及市場調查設定潛在客戶並建立管理制度以為後續管理.








Axmi704


競爭廠商資料維護作業





Axmi706


潛在客戶等級異動資料維護作業
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